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           ۱۳ـ واحد  ۳۴۹پلاکـ شرقی  ۲۲۲خيابان تهرانپارس ـ  محل سکونت:  

 سوابق علمی:  

  معدل به  17 معدل با ترم و 6دوره کارشناسی را در رشته مديريت بازرگانی ظرف

 پايان بردم. به  ۷۷/۱۷

 2ظرف  ،بازرگانی گرايش بازاريابی مديريت رشته دوره کارشناسی ارشد را در 

 ساندم. پايان ربه  06/16 ترم)غير از پايان نامه( و با معدل

 : و پژوهشی آموزشیسوابق 

  تاليف اولين پايان نامه شناسايی عوامل موثر در نظام مناقصات الکترونيکی و

 آنلاين بر اساس مدل سه شاخگی مديريت در کشور.

  در موسسه سيميا و مبينتدريس دروس تخصصی رشته مديريت . 

  نشده. عبارت تاکيدی شگفت انگيز که هنوز چاپ ۱۱۴جلد کتاب  ۲تاليف 

 و مهندسی  تاليف کتاب الکترونيکی دروس تخصصی کارشناسی ارشد مديريت

 اصول مديريت و تئوری سازمان و)اصول بازاريابی، تئوريهای مديريت، صنايع

  .جواب چهار گزينه ایبه شيوه  به شکل درس نامه و پاسخگويیمنابع انسانی( 

  ويس و کليپ تصويری. ۶۰۰مربی قانون جذب با حدود 

 رازهای رابطهرازهای رشد در کسب و کارهای موفق/(های آموزشی گزاری کارگاهبر 

رازهای سلامتی کامل و عالی فيزيکی و روحی /و پايدار  رمانتيکعاطفی پرشور،

 (با خدای يکتا و ... ی نزديکرازهای /صميمی و گرمی/رازهای دوستی های نروا

  ايه می شود(.تمرين اختصاصی ار به شکل پکيج مشاوره،آموزش،کوچ و

 اجرایی: سوابق 

  .مدير عامل شرکت پيام گستر نوا 
  بازرگانی شرکت پلاستيک امواج مدير. 
  بازرگانی شرکت شهران چوب شمال مدير.              

  خارجی پتروشيمی سهند اريابیباز مدير. 
  مجتمع توليدی صنعتی امان قطعه کار. اريابی و فروشمعاون باز 
  .عضو شورای مشورتی سازمان توسعه و تجارت ايران 
  ژپا.شاور بازاريابی و بازرگانی شرکت توليدی بشکه سازی و قير دم 
   سديد ماشين افلاک.شرکت معاون بازاريابی و فروش 

 میزان تسلط به زبان انگلیسی:

 خوب 

  سایر مهارتهای ستادی و مدیریتی:
  و متخصص قيمت گذاری مناقصات. مذاكره ،مشتري جهت جذبتخصص در روابط عمومي بالا 

  ها.% آن90حدود  مناقصه دولتي و برنده شدن 1000در  حضورتجربه 

 و ... در خصوص بازاريابی نقاط ماه در سال به اکثر 4حداقل مدت های طولانی موريتأم . 

 (.توليد ساخت وبه نام شاخه پليمری صنعت مخابرات) ايجاد بخش جديدی در شرکت  

 نواقص سيستم قطعات جديد جهت رفع  ساخت و توليدو نوآوری در طراحی،  ر ايدهد تخلاقي

 کارشناسان مخابرات.با همکاری  در کشور برای اولين بارمخابراتی 

  قيمت، نمونه و کيفيت(. ،مشخصات فنی)از صنعت مخابراتی کشور تحقيقات بازار 

  هانک و بالتی دوشرکت ها، مقامات صميمی با مديران ارشد ارتباط.  

  در خصوص بازاريابی و فروش. و واردکنندگان صادرکنندگانتوليدکنندگان، رايزنی با 

  های ايران در خارج کشور و سفارت خانهخارجی رايزنان بازرگانی سفرا، تعاملات نزديک با

 . جهت صادرات و فروش به شرکت های خصوصی جهت صادرات رايزنان کشورهای خارجی در ايران

  در مراکز آموزشی و پژوهشی هاهمايشسمينارها، نشست ها و فرانس ها، کنشرکت در.  

 اثربخش.صادقانه و  و خدمات های متعدد بابت سالها فعاليتاخذ تقديرنامه  

به همراه تاثيرات  مفاهيم قوانين هستیتجربيات و عاشق يادگيری،انتقال همچنان 

  به همه مردم جهان هستم. عملی آن

 

 


